Seresco

A BME GROWTH

En virtud de lo previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n2 596/2014 sobre abuso de mercado y en
el articulo 227 dela Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los Mercados de Valores y de los Servicios de Inversion,
y disposiciones concordantes, asi como en la Circular 3/2020 del segmento BME Growth de BME MTF
Equity (“BME GROWTH"), SERESCO, S.A. (la “Sociedad” o “SERESCQ”), pone en conocimiento del Mercado
la siguiente:

OTRA INFORMACION RELEVANTE

Se publica la presentacion a proyectar y utilizar en reuniones one to one durante la celebracion del Foro
Medcap del 27 al 29 de mayo de 2025.

De conformidad con lo dispuesto en la Circular 3/2020 se indica que la informacién comunicada por la
presente ha sido elaborada bajo la exclusiva responsabilidad de la Sociedad y sus administradores.

Quedando a su disposicidn para cuantas aclaraciones consideren oportunas.
Atentamente,
En Oviedo, a 26 de mayo de 2025

Fdo. D. José Carlos Suarez Garcia
Consejero Delegado de SERESCO, S.A.
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VISION DEL GRUPO SITUACION FINANCIERA PERSPECTIVAS MODELO DE NEGOCIO PLAN ESTRATEGICO POR QUE INVERTIR EN SERESCO

DESDE SU FUNDACION EN 1969, SERESCO HA EVOLUCIONADO ABRIENDO NUEVAS
LINEAS DE NEGOCIO Y EXPANDIENDOSE EN ESPANA, PORTUGAL Y LATINOAMERICA

OVIEDO
| BARCELONA

Informatica S.A.

asturiana de informatica sa

COSTA RICA

COLOMBIA
PERU

PRESENTE

Reestructuracion accionarial
(Management Buyout).
Aprobacion de la incorporacion
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SOLIDA POSICION FINANCIERA CON INGRESOS DIVERSIFICADOS

1 Ingresos Totales: Ingresos Ordinarios + Otros Ingresos + Trabajos Realizados por la Empresa para su Activo.
MAG N ITU D ES FI NANCI E RAS 2 EBITDA Ajustado = EBITDA (+/- gastos no recurrentes/ingresos no recurrentes - planes de remuneracion
basado en instrumentos de patrimonio).
3 Margen EBITDA Ajustado = EBITDA Ajustado/Ingresos Totales.
4 Deuda Financiera Neta = Deuda Financiera con coste - Efectivo y otros activos liquidos equivalentes.
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PROYECCIONES DE MERCADO QUE IMPULSEN EL MODELO DE NEGOCIO DE SERESCO

SERVICIOS PROFESIONALES GLOBALES DE TIC
SERVICIOS DE 0
TECNOLOGIA DE LA Se prevé que el mercado crezca de 870,55 billones de ddlares en 2023 a 266224/‘_)2%§SR
INFORMACION 1983,82 billones de dodlares en 2032.
Y COMUNICACION
OUTSOURCING (ITO) 9.3% CAGR
Fecha consulta: 21/05/2025 +~  Seespera que el mercado mundial de ITO crezca de 342,60 billones de 2622_2030
Fuente: globalnewswire.com """ ddlares en 2023 a 770,98 billones de ddlares en 2032.
o CARTOGRAFIA Y CATASTRO
- e@-) El Banco Mundial y el BID han asignado mas de 150 millones de ddla-
<Py res para proyectos de catastro y administracion de tierras en America
Latina entre 2024 y 2027.
DIGITALIZACION 5
B «»(ﬁié Se prevé que el mercado mundial de la transformacion digital crezca ;%,gﬁzcoggn
de 1] trillones de dolares en 2023 a 3,7 trillones de dolares en 2030.
B ". = CIBERSEGURIDAD . . ' 13,8% CAGR
\.@\ Se espera que el mercado mundial de la ciberseguridad crezca de 172,32 2024-2030

billones de ddélares en 2023 a 424,97 billones de ddlares en 2030.

LOS SERVICIOS TIC SON UNA PARTE ESENCIAL DE LAS ECONOMIAS MODERNAS

Palancas de crecimiento: Automatizacion, Inteligencia Artificial, Machine Learning, |oT, Blockchain y Analitica de Datos.
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SEIS AREAS DE NEGOCIO CON SINERGIAS Y OPORTUNIDADES DE VENTA CRUZADA

GESTION DE GESTION GESTION DE GESTION DE GESTION DEL DESARROLLO
PERSONAS EMPRESARIAL INFRAESTRUC- RIESGOS TERRITORIO DE SOFTWARE
TURAS DE Ti
Outsourcing de ERP Consultoria en Seguridad Geoinformacioén Desarrolloy
néminay RRHH +600 proyectos redes y sistemas informatica mantenimiento de
+5M de néminas [SAGE] . ) SIG aplicaciones
al afio Cloud, Ciberseguridad ) +300 000 horas de
Control de calidad conectividad, [ENS ALTA] Cartografia desarrollo al afio
Control de [NUBIA] back up y catastro
presencia, accesos . Cumplimiento Consultoria
y tareas Gestion Outsourcing de Ti normativo +95 M de ha tecnolégica
+300 000 documental Service desk de cartografia
trabajadores +27 M de ha
gestionados CRM +120 000 USUArios de ortoimagen
+7M de
WMS parcelas rurales
+5M de
unidades urbanas
/\ /\

/\
% DE PARTICIPACION EN EL NEGOCIO

Fuente: Informe Anual Consolidado 2024.
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+3500 CLIENTES EN TODO EL MUNDO

» New Jersey
= Philadelphia
e Carolina del Norte
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DISTRIBUCION POR TAMANO DISTRIBUCION POR SECTOR DISTRIBUCION POR GEOGRAFIA

W rrivedo q d

B publico

. Espana
. Exterior

. Gran empresa

B pPyMES

85%

2023 2024

Porcentajes sobre Importe Neto de la Cifra de Negocio (INCN).

FIDELIDAD DE CLIENTES

lleva mas de una media de

15 ANOS 10 ANOS

Porcentaje sobre el nimero de clientes.
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COMPROMISO AMBIENTAL, SOCIAL
Y DE GOBIERNO CORPORATIVO

Seresco estd comprometida con los ODS de la ONU tanto en sus politi-

cas corporativas como en la prestacion de sus servicios.

FACTOR AMBIENTAL

INDUSTRIA,
INNOVACION E
INFRAESTRUCTURA

INDUSTRIA, ]0 REDUCCIGN DE LAS
INNOVACION E DESIGUALDADES
INFRAESTRUCTURA -~
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ALGUNAS INICIATIVAS

4

POR QUE INVERTIR EN SERESCO

Participacion en numerosos proyectos de I+D+i relacio-

nados con la innovacion agricola, la movilidad sostenible

y la reduccion del impacto ambiental.

v

Promocién de actividades que promueven la diversidad,

la inclusion social y la igualdad de género (ndminas soli-

darias, patrocinios deportivos, pruebas solidarias...).

v

Programa de transformacion cultural del que se ve

afectada la totalidad de la plantilla, con programas es-

pecializados segun el perfil, las necesidades y el rol de

cada persona.

v

Politicas de gobierno corporativo con claras funciones asig-

nadas a los 6rganos de gobiernoy a la estructura directiva.
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TRES PILARES DE CRECIMIENTO FUTURO

A

?} INTERNACIONALIZACION
CRECIMIENTO INORGANICO
CRECIMIENTO ORGANICO » Aumentar la presencia en
» BUsqueda de oportunidades de segmentos y geografias en las que

» Negocios recurrentes y escalables. compra en segmentos estrategicos. ya opera la compania.

» Integracién directa en la sociedad » Penetracion €n nuevos mercados
matriz o como parte de Grupo que aporten calidad bajo una

» Fidelizacion del cliente. Seresco. gestion eficiente del capital

humano consolidando una oferta

» Venta cruzada a clientes actuales.

» Desarrollo de nuevas soluciones : . .
: g » Desarrollo de mercado, diferencial a nuestros clientes.
Innovadoras gue apoyan segmentacion de clientes y o B
procesos grltlcosy la mejora QIe desarrollo de soluciones actuales. » Consolidacion de Ia producmorj y
productividad de nuestros clientes. . ) de la oferta de servicios y soluciones
) Potenciales Spin-Off de productos a nivel Peninsula Ibérica.

ya desarrollados.

—_ —_ —_

MERCADOS DE CAPITAL

VECTORES DE CRECIMIENTO

APALANCAMIENTO
SECTORES RECURRENCIA ESCALABILIDAD CROSS SELLING OPERATIVO
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Aumento de cuota de mercado en las areas existentes y poten-
ciacion de las capacidades actuales.

Proyectos de alto valor y que impliguen una mayor integracion
con el

Negocios recurrentes y escalables que generen valor e incre-
mento de margenes mediante apalancamiento operativo.

Venta cruzada a mas de 3500 clientes. Gran potencial en las
areas de Transformacion Digital y Ciberseguridad.

Foco en servicios de alta recurrencia con necesidad de mante-
nimiento y transicion hacia una modalidad Saas.
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CRECIMIENTO INORGANICO MEDIANTE LA INCORPORACION DE
NUEVAS UNIDADES PRODUCTIVAS CON TRANSACCIONES DE
PARTICIPACION GENERADORAS DE SINERGIAS

VISION ESTRATEGICA

) Generar capacidades adicionales que
permitan atender los mercados objetivo.

) Adquisiciones totales o parciales con una
mayoria de por lo menos el 75% del capi-
tal social con opcion de compra del por-
centaje restante en base a desemypeno.

» Financiacion con mix de equity/deuda +
estructura de vendor loan.

) Principio de prudencia en el proceso de
adquisicion.

) Consolidacion en la Peninsula lbérica vy
LATAM / Expansién Centro de Europa.

DATOS SOCIEDADES PARTICIPADAS

/ Febrero 2023
Spw 76,85%
sees? Work Force Management g CI ES

POR QUE INVERTIR EN SERESCO

Marzo 2025

75%

Servicios de
transformacion digital

® > O > o
Octubre 2022 E.LJ:' Octubre 2023

100% 75,01%

Seguridad perimetral Ciberseguridad

Y

_
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OBJETIVOS FINANCIEROS

PROYECCION DE IMPORTE NETO DE LA CIFRA PROYECCION DE EBITDA AJUSTADO?
DE NEGOCIO 2021-2025¢e (‘000 €)
2021-2025e (‘000 €)

CAGR (2021 - 2025¢); 22,7%

%

12%
10%

_—Y

3 3
2 8
2021 2022 2023 2024 2025e* 2021 2022 2023 2024 2025e*
H . H
Importe neto de la cifra de negocio Margen EBITDA EBITDA ajustado?

ajustado’®

1 EBITDA = Beneficio Neto + Impuesto sobre Beneficios +/- Resultado Financiero + Amortizacion Inmovilizado + Provisiones a largo plazo.

2 EBITDA Ajustado = EBITDA (+/- gastos no recurrentes/ingresos no recurrentes - planes de remuneracion basado en instrumentos de patrimonio).
3 Margen EBITDA Ajustado = EBITDA Ajustado / Importe neto de la cifra de negocio.

4 La prevision de 2025 fue aprobada por el Consejo de 11 de octubre de 2022.

13
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SERESCO es una compania dedicada al
desarrollo de soluciones de software y

a la prestacion de servicios dentro del @
ambito de las Tecnologias de la Informa- [ XA

ciony Comunicacion (TIC).

EXPERIENCIA DIVERSIFICACION

=

PRODUCTO CRECIMIENTO

=5 SAR
|NTERNAC|ONAL|ZAC|6N CAPITAL HUMANO
Y MANAGEMENT




DISCLAMER

Este documento tiene caracter meramente informativo. Su contenido no constituye oferta o invitacion a suscribir las ac-
ciones de la sociedad ni vincula en modo alguno a la entidad emisora. La informacion relativa a los planes de la sociedad,
su evolucion, sus resultados y sus dividendos constituyen simples previsiones cuya formulacion no supone garantia con
respecto a la actuacion futura de la entidad o la consecucion de los objetivos o de los beneficios estimados. Los destinata-
rios de esta informacion deben tener en cuenta que, en la elaboracion de estos objetivos y previsiones, se utilizan hipotesis
y estimaciones con respecto a las cuales existe un alto grado de incertidumbre, y que concurren multiples factores que
pueden determinar que los resultados futuros difieran significativamente de los previstos. Entre estos factores, merecen
ser destacados los siguientes: evolucion de los mercados y de la situacion econdmica general en Espafa y resto de los pai-
ses en los que opera el Grupo; deterioro de la situacion econdémica y de los mercados de capitales como consecuencia de
acontecimientos en el marco geopolitico; la existencia de una cartera de contratos con duracion anual o inferior y sucesivas
renovaciones de la compafiia; la correcta ejecucion de los contratos de consultoria y desarrollo de software, transformacion
digital y cartografia y castro, principalmente; circunstancias que pueden afectar a la competitividad de los productos y
servicios ligados a las tecnologias de la informacion y normativa asociada asi commo modificaciones del marco legal; fallos
judiciales adversos;, cambios en la politica monetaria; variaciones en los tipos de interés y de cambio; y restricciones en el
acceso a financiacion ajena. SERESCO, S.A. no se compromete a actualizar o revisar periédicamente el contenido de este
documento. Algunas de las cifras incluidas en la Presentacion para Inversores se han redondeado. Por lo tanto, podrian
surgir discrepancias en las tablas entre los totales y las cantidades listadas debido a dicho redondeo. SERESCO, S.A. Los
accionistasy potenciales inversores tienen a su disposicion el Documento de Incorporacion al mercado que esta disponible
en la pagina web de BME Growth (www.bmegrowth.es) y en la pagina web de la Sociedad, donde se podran encontrar

todos los datos relativos a la compania y su negocio.
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